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Oferta de trabajo B2B Inside Sales/Business Development

Empresa

Pavabits S.L

Desarrolladores de software | Digitalizacién administrativa |
Optimizacidn de procesos en la nube

Web de la empresa:

https://pavabits.com/

Oferta/s de empleo

B2B Inside Sales/Business Development

Descripciéon de oferta/s:
(o link donde esté la oferta colgada)

Te apetece trabajar en el nuevo proyecto, Pavabits? Hola!

Somos una empresa de desarrollo de software y contamos con un
proyecto muy interesante, para el cual estamos buscando a un/a B2B
inside sales/business developer energétic@, con ideas propias, ganas
de involucrarse y formar parte de un equipo multidisciplinar en pleno
crecimiento.

En esta andadura, no estamos solos, nuestro proyecto surge de la
estrecha colaboracion entre dos empresas fuertemente consolidadas
en el sector tecnoldgico e industrial.

¢ Qué estamos buscando?

Si eres una persona proactiva, independiente, con capacidad analitica y
de resolucion de problemas. Eres competiti@ a la vez que un "team
player"

Cuentas con un minimo de 2 afios de experiencia en ventasy /o
gestion de clientes en medianas y grandes empresas. Tienes espiritu
emprendedor, mentalidad de "can do", capaz de desenvolverte en un
entorno rdpido y cambiante.Te sientes cOmod@ y puedes gestionar la
ambigliedad y transformarla en oportunidades de negocio.

No te asusta trabajar por objetivos y tienes experiencia previa en
el sector technologico jestamos deseando conocerte!

¢Como sera tu dia a dia?

Dindmico y enriquecedor! Lideraras el proceso de ventas de principio a
fin, desde la prospeccion y captacién de clientes (inbound y outbound),
demostracién de nuestras soluciones, cierre y seguimiento.

Andlisis del negocio/mercado, resultados y elaboracion de informes.

Av. Jean Claude Combaldieu, s/n. Ciudad de la Luz.
Ed. Apoyo Produccion n© 3. 03008 ALICANTE
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Impulsaras la demanda de nuestras soluciones y generards nuevas
oportunidades de crosselling y upselling en clientes existentes,
potenciales.

Realizaras actividades administrativas de mantenimiento y
actualizacion en CRM, que nos permitan evolucionar hacia una cartera
solida de clientes potenciales y reales sobre los que realizar
estimaciones de negocio, segmentar y aplicar campafias comerciales.

Deberas ser capaz de identificar las necesidades reales de los clientes,
comprender sus problemas, convertirlos en oportunidadesy,
finalmente, en nuevos clientes.

Actuards como canalizad@r de informacion para la deteccién,
propuesta y desarrollo de nuevas mejoras a nuestras soluciones: del
cliente a equipo de desarrollo.

Ayudards a nuestros clientes a comprender plenamente nuestra
propuesta de valor y beneficios, asegurar su retencion.

Evaluar constantemente la competencia del mercado, colaboraras en
la creacion, desarrollo de materiales y lanzamiento de nuevas
funcionalidades

¢Qué ofrecemos?

. Formacidn continua

. Oportunidades de carrera y desarrollo profesional

. Formar parte de una empresa en crecimiento

. Incorporacidn inmediata

. Un entorno de trabajo donde tus ideas serdn bien recibidas
. Posibilidad de probar, aprender y hacer

. Horario flexible. Conciliacién.

. Los viernes apagamos las luces a las 14:30!

. Jornada intensiva en verano

. Teletrabajo

Experiencia minima
2 afos
Categoria

Account manager, ventas, business developer, product manager




Enviar CVs al mail:

info@pavabits.com




